
第１回
６次産業化スキルアップ研修会

及び情報交換会

令和8年度

主催  埼玉県

令和８年６月２３日（火）
13:30～17:00（受付開始 13:00）

埼玉県庁第三庁舎 ４階講堂
さいたま市浦和区高砂3-15-1

日時

会場

有限会社良品工房 代表取締役 白田 さやか （はくた さやか）

米・ノースカロライナ大学卒。 新聞記者を経て、平成22年に（有）良品工房に入社。 同年
3月にオープンした東京駅構内の直営店「ニッコリーナ」の立ち上げを担当し、店長、マ
ネージャーを歴任。消費者に最も近い現場で培った視点を活かし、商品開発や販路開拓
など地域商品の価値を伝える実践的な活動を続けている。食品販売や地域商品の販売
に新規参入する企業をクライアントに、店づくり、MDなどのアドバイスも行う。 子育て
真っ最中の日常で、リアルな視点でのアドバイスが、迫力も説得力も増している。

参加費

無料

お申込締切日
令和8年６月17日（水）

※会場の定員に達した場合、お申込みを締め切らさせ
ていただきますのでご了承ください。

テーマ お客さまに商品を手に取ってもらうために

第１部 講義
13:35～1４:35

第2部 交流会
１４：45～1６:55

「買いたくなる」ための工夫を考えてみよう！

「いいもの」から「買いたくなるいいもの」へ
お客さまは、単なる商品情報だけでなく、その商品がもたらす価値や体験を求め
ています。商品が売れるためには、優れた機能面だけでなく、顧客のニーズや潜在
的な欲求に寄りそう必要があります。お客さまが「何を得られるのか」「どのような
問題を解決できるのか」を明確に理解することが大切です。本講義では豊富な成
功事例から、購買意欲を高めるための具体的なポイントを学びます。

令和８年６／23（火）13:30～17:00
埼玉県庁第三庁舎 ４階講堂

～ 研修会に参加する方へ ～

６次産業化で開発・販売した商品を、是非ご持参ください！

「良い商品なのに、手に取ってもらえないのはなぜ？」「味には自信が伝わらない」
など、売れ行きに悩んでいる商品について、ターゲットやニーズ、価格などポイント
ごとにチェック。商品の価値や良さをきちんとお客さまに伝わる形に仕上げて、実
際に店頭で商品を手にとってもらうための工夫をグループワークで話し合ってみ
ましょう。



参 加 申 込 書

お問合せ先

埼玉県農林部農業ビジネス支援課

〒330-9301 さいたま市浦和区高砂3-15-1

tel   048-830-4095

E-mail  a4105-07@pref.saitama.lg.jp

参加希望の方は、以下の内容を、E-mailまたはＦＡＸで、６月１7日(水)までに、
埼玉県農林部農業ビジネス支援課までお申込ください。

E-mail a4105-07@pref.saitama.lg.jp

ＦＡＸ   ０４８－８３０－４８３０

貴 社 名
（屋号）

参加者名

住 所
〒

電話番号

ＦＡＸ番号

E-mail

備考

会場へのアクセス

埼玉県庁 第三庁舎 ４階講堂

さいたま市浦和区高砂3-15-1

駐車場台数は限りがありますので、
公共交通機関をご利用ください。

JR浦和駅（西口）から県庁通りを
西へ約800メートル ※徒歩約10分

JR中浦和駅（西口）から県道40号を
東へ約1,100メートル ※徒歩約13分

埼玉県マスコット
さいたまっち＆コバトン
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